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2023 年全国职业院校技能大赛高职组 

“GZ046 市场营销”赛项 

赛卷一 

 

本赛项共包含三个比赛模块，具体内容如下表所示: 

模块 分值 竞赛时间 竞赛方式 

方案策划 
方案撰写与新媒体营销 

30 
90分钟 四人分工合作 

方案汇报与展示 每队 10 分钟 四人分工合作 

数字营销 30 180分钟 四人分工合作 

情境营销 40 300分钟 四人分工合作 

一、方案策划 

无策划，不营销。好的营销策划有助于企业走出困境，加速企业营销目标的实现，

随着信息技术迅猛发展，新业态不断涌现，新媒体营销成为营销的重要内容。本模块紧

扣市场营销专业核心技能与职业素养培养要求，对接产业发展新动向、新技术、新规范，

梳理品牌管理、营销策划、新媒体营销等典型工作任务及其能力要求设计竞赛内容,包

含品牌战略规划方案、营销活动策划方案、新媒体营销宣传文案的撰写以及方案汇报与

展示四项竞赛任务，考查选手的市场调查与分析、目标市场选择与定位、目标受众分析

与定位、竞争策略分析、品牌管理、营销活动策划、新媒体营销、产品促销、客户服务、

数据分析、团队合作等能力以及沟通表达、礼仪规范等基本职业素养。 

 

（一）任务目标 

根据市场环境现状，围绕某一企业，制定品牌战略规划方案，结合特定营销节点制
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定营销活动策划方案，完成两个方案的 Word 文档撰写；制作涵盖品牌战略规划和营销

活动策划的汇报 PPT；围绕“营销活动策划方案”中具体活动方案的内容，借助新媒体

文案编辑工具，制作一篇图文并茂的宣传文案，达到品牌推广和产品促销活动宣传的目

的；按要求进行品牌战略规划和营销活动策划方案的现场汇报与展示。主要达成以下几

方面任务目标： 

1.能够根据企业品牌定位、市场环境及用户画像分析，制定并撰写品牌战略规划方

案； 

2.能够根据背景资料，结合营销目标，精准定位受众群体，制定并撰写营销活动策

划方案； 

3.能够根据新媒体营销策划方法，依据品牌营销活动方案，制作图文并茂的宣传文

案，包含标题、正文、封面等内容，实现品牌宣传、产品推广的目的； 

4.能够依托品牌战略规划方案和营销活动策划方案内容制作汇报 PPT，做好团队分

工，合作完成汇报与展示。 

（二）任务背景 

宁化府老陈醋，是隶属太原市宁化府益源庆醋业有限公司旗下产品。宁化府益源庆

是国内一家久负盛名、享誉海外的老字号，其所酿山西老陈醋味道甜绵香酸、久存不变

质。 

宁化府益源庆醋场，开业于清朝。开始以磨面为主，酿造醋、酒为辅。民国十年，

太原增办了第二个面粉厂，益源庆经理李富恒就把经营重点转向以酿醋为主。他一方面

聘请技术超群的师傅狠抓技术质量提升，一方面研究精选原料，大力发展酿醋事业。数

十年来，不断总结经验，始终不渝地精研提升独特的操作技术并加强经营管理。所以，

益源庆醋场生意兴隆，誉满全国。 

一九五六年，公私合营时，益源庆醋场合并为新星食品醋造厂醋曲车间。一九六二

年恢复了益源庆名特醋的称号，抽调回原醋场的制作人员，推行传统操作方法，提高了

产品质量，被评为山西十大名特产品之一。“三中全会”以后，又恢复了“益源庆”老字

号。 

自新中国成立后，宁化府益源庆更是先后荣获“山西历史文化名店”、“太原市文物

保护单位”、首批“中华老字号”、“省级非物质文化遗产保护单位”、“中国地理保护标
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志”等荣誉称号，同时入选第四批《中国档案文献遗产名录》，粉丝遍布全国各地，全网

销量排名位居前列。 

 

 

同时宁化府益源庆采用优质的原材料，酿造过程中坚持使用独特古法酿造，即“纯

粮全固曲法”，在酒精发酵过程中只使用纯粮制作的大曲（多菌种），在生产过程中无需

添加防腐剂和添加剂，经生物发酵酿制而成，富含多种人体所需的有机酸、氨基酸和维

生素，营养价值较高，色香味俱佳。 

经营理念：老老实实做人，实实在在酿醋。 

作为一家百年老字号企业，宁化府打破了传统的界限，尝鲜新文化。新老文化的碰

撞不仅仅是宁化府的尝试，更是一次传统老字号在 web3.0 时代，数字经济时代和元宇

宙领域的创新探索和突破。 

“宁化府”和现代数字技术联手，在 2022年 5月 20日面向全国发行中国食醋行业

的第一款数字藏品，这也是宁化府的首个数字藏品，共计 5200份。 

本次宁化府发行的数字藏品“爱吃醋的小王爷”，无论是以二次元形象打造全新 IP，

还是小王爷的创作背景故事以及各种玩法、权益都体现了品牌年轻化的属性。这次宁化

府与数字藏品的结合，进行数字化运营和创新发展，从而开创出中华醋文化艺术云端新

领地。 
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品牌 LOGO： 

     

品牌故事： 

宁化古城，位于山西省宁武县城西南 50公里处的汾河之滨。因其独特的地理位置，

曾被喻为山西“卧牛城(忻州)犄角”之一，乃历代兵家必争之地。明太祖朱元璋一统全

国之后封建诸王，其中第三子朱棡被封为晋王，封国在山西太原。而晋王的儿子们，则

以山西的地名作为封号。其中朱棡第五子朱济焕封宁化王，而宁化府则成了太原城内的

地名。 

“益源庆”始创于明朝初年，相传益源庆醋场的祖师爷，就出自宁化王府中的醋坊，

故而用宁化府作为品牌名字。 
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公司的具体产品介绍如下： 

宁化府益源庆有 80 余种产品，包括名醋、陈醋、老陈醋三种等级，以及休闲零食

醋糕。其中，桌上瓶精酿老醋因物美价廉受到老百姓喜爱，老陈醋酿造一年以上，综合

了醋的酸、香、醇和甜的特点，品质尤为优质。 

产品规格一：6度家用老陈醋 1250ml 

正宗老陈醋，传统工艺，优质谷物酿造，绿色食品，拒绝勾兑，超值选择，产地直

发，味道香醇，一年以上粮食酿造。不管是做蘸酱，还是凉拌菜都味爽鲜香。 

建议售价 49.9 元。 

 

产品规格二：桌上瓶精酿老醋 160ml 

选用饮用水、高梁、麸皮、稻壳等配料，经固态发酵工艺制成。其醋香醇厚且具红

棕色泽，口感温润回甜。可用于凉拌、点蘸、菜肴烹饪佐料等。家用玻璃小瓶醋包装，

便于倾倒。 

建议售价 12.8 元。 
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（三）任务设计 

任务 1 品牌战略规划方案撰写 

品牌是驱动消费者认同的核心力量，是企业区别于竞争对手的核心标志。宁化府益

源庆醋场，开业于清朝。自品牌创立以来始终秉承“老老实实做人，实实在在酿醋”的

经营理念。如今，随着食品市场的竞争激烈程度的不断加剧,凸显品牌优势尤为重要。针

对这一发展背景，宁化府益源庆醋业有限公司将针对全新市场环境下消费者的新型需求，

优化品牌建设，进行品牌发展战略规划，明确发展路径，建设具有文化底蕴的优质品牌。

请以品牌优化和发展为目的，制定“宁化府”品牌战略规划方案（Word版）。 

任务要求： 

1.品牌战略规划方案需包含品牌成长总体规划、产品及服务创新规划、市场拓展及

销售提升规划、品牌传播发展规划等，方案必须具有原创性，不可过多陈述企业现有的

成就和做法； 

2.品牌成长总体规划需明确品牌调性与产品定位，确定品牌发展阶段，划分各阶段

品牌战略目标； 

3.产品及服务创新规划需根据企业品牌定位，制定产品研发战略，进行产品与服务

价格框架构思； 

4.市场拓展及销售提升规划需根据市场定位与用户画像分析，制定市场拓展及销售

整体目标、阶段发展规划； 

5.品牌传播发展规划需依据企业目标用户，确定传播发展目标、传播受众、传播手

段及组合、阶段性核心传播活动等。 

任务操作： 

1.根据企业品牌信息，分析企业品牌发展现状； 

2.结合品牌营销环境分析，制定品牌战略规划方案； 

3.完成品牌战略规划方案（Word 版）文档撰写。 

任务 2 营销活动策划方案撰写与汇报 PPT 制作 

当前市场上，众多食品品牌竞争激烈，消费者也越来越注重食品的品质。针对这一
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趋势，宁化府益源庆醋业有限公司推出了新产品“6度家用老陈醋 1250ml”和“桌上瓶

精酿老醋 160ml”，收获了一批消费者的认可和喜好，但由于品牌知名度不足且产品推广

不充分，产品的销售额还有提升空间。以品牌推广和产品促销为目的，为宁化府陈醋产

品制定符合企业特点的本年度“十一黄金周”整合营销活动策划方案（Word 版）。制作

涵盖品牌战略规划和营销活动策划内容的汇报 PPT。 

任务要求： 

1.营销活动策划方案需包含活动目标、活动受众、活动创意与主题、活动形式、活

动时间规划、活动宣传、活动预算、管控要求等。策划方案必须具有原创性，不可过多

陈述企业现有的成就和做法； 

2.活动目标制定需明确活动总体目标及阶段目标，确定活动目标的量化指标； 

3.活动受众定向需明确活动受众群体基本属性、行为属性、心理属性等特征； 

4.活动创意与主题设计需依据企业品牌产品信息，结合营销热点，设计符合消费者

需求的营销活动内容，使用适当的促销手段，并设计具有吸引力的活动主题； 

5.活动时间规划需明确活动阶段、活动项目、各活动项目开始时间及结束时间等； 

6.活动宣传计划应包含宣传媒体、媒体排期等； 

7.活动预算控制需明确费用项目及各项目预算等； 

8.活动管控要求需明确活动管控人员、管控要点、管控节点，并确定数据跟踪方式

方法等。 

任务操作： 

1.根据企业品牌及产品信息，制定营销活动目标； 

2.精准定位营销活动的受众群体； 

3.结合营销热点，设计符合消费者需求的营销活动内容，并设计具有吸引力的活动

主题； 

4.结合营销活动内容，选择活动实现方式与组织形式，并进行时间规划； 

5.结合客群画像，确定合理的宣传媒体排期并指定包含新媒体在内的多种宣传形式； 

6.综合考虑预算因素，最大限度地杠杆化有限的预算； 

7.明确活动管控人员、管控要点、管控节点，并确定数据跟踪方式方法等内容； 

8.完成营销活动策划方案（Word 版）撰写； 

9.制作涵盖品牌战略规划和营销活动策划内容的汇报 PPT。 
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任务 3 新媒体营销 

新媒体营销逐渐成为现代营销模式中最重要的部分，基于数字信息技术和网络技术

实现信息传播，可以多方位快速传播企业信息，并与消费者建立共鸣，提升品牌的关注

度。为了快速、广泛地宣传企业营销活动，宁化府益源庆醋业有限公司需要围绕营销活

动的具体内容制作一个图文并茂的新媒体宣传文案，提高品牌的认知度和忠诚度，促进

产品的销售和市场占有率的提升。请围绕“营销活动策划方案”中的具体活动内容，面

向目标受众，借助新媒体文案编辑工具，制作一篇图文并茂的新媒体宣传文案。 

任务要求： 

1.新媒体宣传文案需包含标题、正文、封面等内容，能够进行品牌推广和产品促销

活动宣传； 

2.宣传文案标题撰写符合规范，且能够激发阅读兴趣，吸引用户点击； 

3.图文混排，排版美观大方，整齐有秩序，字体不杂乱，字号、颜色和谐； 

4.文案内容承接标题、开头，呼应活动策划方案，品牌推广目的清晰； 

5.尾文部分内容，能激发阅读者转发分享或点击购买的欲望； 

6.封面图片清晰、尺寸合理、不变形； 

7.在新媒体文案中不得出现学校名称、选手姓名等可能暴露参赛选手身份的相关信

息。 

任务操作： 

1.根据营销活动内容进行新媒体营销策划，选择合适的营销方式并合理规划新媒体

宣传文案内容结构； 

2.根据营销目标，撰写一个具有吸引力的新媒体宣传文案标题； 

3.借助新媒体工具进行图文图片素材选择或上传，完成新媒体宣传图文正文的文字

及图片内容的排版与编辑； 

4.根据营销活动内容，完成图文封面图片选择或上传、封面裁剪与宣传。 

任务 4 方案汇报与展示 

方案汇报展示的目的是清晰地向公司管理层、执行层传达具体策划内容，以获得公

司领导层认可、提高基层执行人员对策划内容的理解度，提高执行效率与效果。 

为获得更好的营销效果，进一步扩大宁化府“6度家用老陈醋 1250ml”和“桌上瓶
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精酿老醋 160ml”产品的知名度和市场占有率，参赛团队成员需要在竞赛当日按抽签顺

序依次进入汇报场地进行公司品牌战略规划和整合营销活动策划方案的展示与汇报。 

任务要求： 

1.以 PPT形式汇报，内容应涵盖品牌战略规划和营销活动策划； 

2.普通话标准，口齿清晰，表达流利，声音洪亮，节奏适中；  

3.在规定时间内团队 3-4人共同完成展示陈述任务； 

4.团队成员衣着整洁，表情自然，举止文明，语言规范； 

5.汇报过程中不得出现学校名称、选手姓名等可能暴露参赛选手身份的相关信息。 

任务操作： 

1.根据团队成员特点，明确方案汇报团队成员分工； 

2.整理着装，规范仪容仪表，有序进出； 

3.在 10分钟内完成全部内容的汇报。 

二、数字营销 

为加快推动数字产业化，国家鼓励企业开放搜索、电商、社交等数据，利用媒体平

台开展数字营销成为企业市场营销发展的最新趋势和必然选择。本模块紧跟产业发展趋

势和行业人才需求，将企业从事数字营销活动所需要的具体工作要求加入竞赛内容，内

容设计注重知识、技能、素养相互衔接，考查选手的目标市场选择与定位、目标用户分

析与定位、竞争策略分析、数字营销策划、数字营销实施、数字化品牌传播、数据分析

和团队合作等方面的能力。本模块竞赛内容突出对接数字营销相关岗位（群），衔接 1+X 

数字营销技术应用职业技能等级证书（中级）技能要求，立足课堂教学，通过大赛资源

转化补充课堂教学内容，将课程教学和职业技能竞赛有机融合,以赛促教、以赛促学，完

善教学评价考核方式，服务企业人才需求，助力经济社会高质量发展。 

（一）任务目标 

在给定的营销预算范围内，在相同的竞争环境下，围绕当前细分行业下的一家销售

型企业，开展 3个周期的数字营销活动。主要达成以下几个方面的任务目标： 
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1.能根据用户画像维度和市场分析方法，完成用户画像分析和市场定位，制定数字

营销策略； 

2.能根据推荐引擎竞价广告排名规则，实施推荐引擎营销策略，获取广告展现量、

点击量，提升广告点击率； 

3.能根据搜索引擎竞价广告排名规则，实施搜索竞价营销策略，获取广告展现量、

点击量，提升广告点击率； 

4.能根据搜索引擎工作原理和网页排名规则，优化企业网页标题及关键词，提升网

页自然搜索排名； 

5.能结合营销效果分析、优化方法与原则，完成搜索竞价排名广告营销、推荐引擎

营销的效果分析、评估与推广优化，提升广告整体展现量、点击量和点击率。 

（二）任务背景 

艾迦家电有限公司成立于 2010 年，是一家专业从事家用电器研发、生产和销售的

公司。公司总部位于中国广东省广州市，拥有现代化的生产基地和先进的生产设备。 

艾迦家电主要生产家用电器产品线包括空调、扫地机、油烟机、按摩椅、净水器等

多个系列，产品种类丰富、规格齐全，具有高品质、高性能、高性价比的特点。公司拥

有强大的研发团队，不断推出新品、优化产品结构，满足消费者的不同需求。 

公司注重质量和服务，通过 ISO9001 质量管理体系认证和 ISO14001 环境管理体系

认证，产品均通过了国家强制性认证，得到了广大消费者的信任和认可。同时，公司实

行全方位售后服务，提供及时、有效的技术支持和服务保障。 

艾迦家电致力于打造成为国内一流的家电品牌，秉承“品质至上、服务至上”的理

念，不断提高产品质量和服务水平，为消费者提供更加优质的家电产品和服务。 

①空调 

空调是一种可以通过制冷或制热来调节室内温度和湿度的电器产品。基本参数包含

商品名称、商品产地、商品编号、操控方式、风口位置、匹数、制冷量、制热量、使用

面积、噪音等级、重量、外形尺寸、风量等。 

②扫地机 
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扫地机是一种可以自动地清扫室内地面的电器产品，它可以帮助消费者更加方便地

清洁家中的地面，同时减少人工清洁的工作量。基本参数包含功率、电池电量、工作时

间、污水箱容量、清水箱容量、吸力、刷头类型、噪音、清扫宽度、产品尺寸等。 

③油烟机 

油烟机是一种用于厨房油烟处理的电器产品，它能够有效地将烹饪时产生的油烟、

烟雾、异味等有害气体排出房间外，保持厨房空气清新。基本参数包括净化效率、款式、

能效等级、排风量、噪音、灯具、外形尺寸、重量、排气管直径、控制方式、材质、电

压等。 

④按摩椅 

按摩椅是一种能够提供按摩和舒适体验的电器产品，它们通常采用机械、电子等技

术，模拟人手的按摩方式，达到舒缓肌肉、缓解疲劳的效果。基本参数包括按摩方式、

按摩程序、额定功率、按摩部位、椅背倾斜角度、座椅倾斜角度、按摩部位、按摩强度、

按摩时间、控制方式、产品尺寸、产品重量等。 

⑤净水器 

净水器是一种用于过滤自来水中的杂质、异味和有害物质的电器产品，它能够提供

更健康、更安全的饮用水。基本参数包括滤芯类型、滤芯寿命、净水流量、额定净水量、

滤芯级数、过滤原理、安装方式、出水温度、产品尺寸、产品净重、适用水压、水质要

求等。 

（三）任务设计 

任务 1 用户画像与市场定位 

随着家电市场的竞争越来越激烈，艾迦家电有限公司需要更加精准地了解目标用户

和市场需求，以制定更为优秀的家电产品和服务策略，以提高公司的市场竞争力。 

为了实现这一目标，公司计划开展用户画像分析与市场定位的工作。这将有助于公

司了解目标用户的兴趣、需求和消费习惯，并确定公司在家电市场中的市场定位。同时，

通过分析市场趋势和竞争对手，公司可以发现自身的优势和不足之处，辅助制定更为优

秀的家电产品和服务策略，以吸引更多的目标用户并提高市场占有率。请根据企业背景

描述进行目标用户画像分析与市场定位。 
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任务要求： 

1.结合用户特征数据和市场数据，完成用户画像分析与市场定位，以圈定更加精准

的目标用户； 

2.通过用户画像分析与市场定位，为后续具体数字营销实施工作提供参考方向。 

任务操作： 

1.根据任务目标要求，完成用户特征数据分析； 

2.根据用户特征数据，完成用户特征标签的定位，绘制企业用户标签化模型； 

3.结合用户画像和企业品牌及产品信息，全面了解自身品牌及行业营销推广现状，

进行市场定位，明确广告投放目标。 

任务 2 数字营销策略制定 

近年，随着全球数字化趋势的不断发展和互联网的普及，数字营销逐渐成为各个行

业企业竞争的关键。为了更好地满足市场需求，艾迦家电有限公司不断优化和创新数字

营销解决方案，力求提供高质量的服务和产品，为客户创造更多的价值。 

制定数字营销策略时应首先明确行业市场动态、数字营销目标及目标客户群体，从

而确定针对性的营销方案。这有助于针对不同的客户群体设计和实施不同的数字营销策

略。首先，应制定渠道策略，通过搜索和推荐两种方式实现数字营销推广；第二，应制

定预算分配策略，合理分配数字营销推广预算。第三，明确目标受众基本定向，根据用

户画像和市场定位，选择合适的推广地域与推广时间。请根据企业背景信息及行业市场

动态，制定数字营销策略。 

任务要求： 

1.确定营销渠道、分配营销预算、明确营销广告投放时间与投放地域，力求以最低

的营销成本获取最优推广效果； 

2.通过数字营销策略的制定，为后续具体数字营销实施工作提供参考方向。 

任务操作： 

1.根据数字营销渠道选择方法，结合搜索及推荐渠道特征分析，制定数字营销渠道

策略； 

2.根据预算分配原则与技巧，合理分配数字营销预算； 

3.根据市场定位原则，制定数字营销广告投放地域、时间策略。 
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任务 3 数字营销实施 

数字营销实施需要根据具体需求和目标进行系统规划和细致操作，不断优化和调整

实施策略。为获得更好的营销效果，艾迦家电有限公司需要在给定的营销预算范围内，

在相同的竞争环境下，为同一家企业开展 3个周期的数字营销活动。艾迦家电有限公司

需借助推荐引擎进行推荐引擎营销；结合目标用户的搜索行为，借助搜索引擎进行搜索

竞价营销与搜索排名优化，完成数字营销策略的实施。 

任务 3-1 推荐引擎营销 

推荐引擎营销是一种有效的数字营销手段，通过使用推荐算法和机器学习技术，可

以在产品或服务页面中自动推荐用户感兴趣的内容或产品，提高用户的满意度和忠诚度，

增加产品或服务的销售量。 

因此，艾迦家电有限公司计划在推荐引擎上开展营销活动，通过在投放后台设置投

放地域、投放媒体、投放受众、广告位置等方式圈定精准目标受众，以确保数字广告创

意最大限度触达到潜在目标客户，从而提升广告转化率。请根据企业网站介绍与产品或

服务介绍，结合营销预算，在竞赛当日，实施推荐引擎营销策略，以付费方式获得不同

广告位置网页信息的强势展现机会，将信息传递给目标受众，促进品牌认知度提升与商

业价值变现。 

任务要求： 

1.通过人群标签定向，圈定目标受众，提高目标受众定向的精准度与范围，降低无

效展现与无效点击； 

2.根据推荐引擎竞价广告排名规则，实施推荐引擎营销策略，在有限的营销预算范

围内容，尽可能多地获取广告展现量、点击量，提升广告点击率。 

任务操作： 

1.依据推荐引擎账户搭建规则与技巧，搭建推广计划、推广单元； 

2.结合推荐引擎广告营销目标受众定向维度，完成推荐引擎目标受众定向设置； 

3.结合推荐引擎广告排名与扣费规则，进行目标受众出价； 

4.根据创意设置的原则，进行创意设置。 
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任务 3-2 搜索竞价营销 

在数字营销领域，搜索引擎竞价营销（SEM）是一种有效的营销手段。通过使用搜索

引擎广告平台，可以在搜索引擎结果页面上靠前的位置展示自己的广告，吸引潜在用户

点击进入公司网站或应用，提高产品或服务的曝光率和知名度。为了更好地利用搜索引

擎竞价营销的优势，艾迦家电有限公司计划开展搜索引擎竞价营销实践，将企业信息传

递给目标受众，促进品牌认知度与商业价值变现。请根据营销预算、企业信息及企业商

品，在竞赛当日进行搜索引擎竞价营销。 

任务要求： 

1.通过关键词定位主动搜索的目标受众，以付费方式获得目标用户检索关键词时网

页的展现机会； 

2.根据搜索引擎竞价广告排名规则，进行搜索竞价营销策略实施，在有限的营销预

算范围内容，尽可能多地获取广告展现量、点击量，提升广告点击率。 

任务操作： 

1.依据搜索引擎竞价账户搭建规则与技巧，搭建推广计划、推广单元； 

2.根据搜索竞价广告排名与扣费规则，结合关键词出价方法，完成关键词添加、出

价和匹配方式设置； 

3.根据创意设置的关键点，明确创意与关键词的相关关系，进行创意设置。 

任务 3-3 搜索排名优化 

搜索排名优化是指在了解搜索引擎自然排名机制的基础上，对网站进行内部及外部

的调整优化，提高网站在搜索引擎中关键词的自然排名，获得更多的展现量，吸引更多

目标客户点击访问网站，从而达到企业品牌建设及促进盈利的目标。为了更好地获取搜

索引擎自然流量，艾迦家电有限公司将对公司网页进行搜索排名优化。请据企业网站介

绍与产品或服务介绍，在竞赛当日，进行网站主页标题、关键词的优化与产品或服务页

的标题、关键词优化。 

任务要求： 

1.通过搜索中心对每个关键词进行检索，查看网页的实时排名，以免费的方式获得

目标受众检索关键词时尽可能多的展现机会，将信息传递给目标受众； 

2.可根据排名反馈继续优化，继续提高搜索排名优化效果，尽可能增加网站首页和



 15 

产品或服务介绍页的展现机会。 

任务操作： 

1.根据搜索引擎排名规则，借助搜索工具搜索关键词，分析网站主页与产品页排名，

完成网页搜索排名分析； 

2.根据关键词优化方法，结合企业背景信息，完成网站主页标题、关键词的优化； 

3.根据关键词优化方法，结合企业背景信息完成产品或服务页的标题、关键词优化。 

任务 4 市场推广与控制 

经过一段时间的应用推广，为了降低广告成本，最大限度提升广告效果，艾迦家电

有限公司的营销人员需要根据推广结果及营销报表，统计展现量、点击量等主要的营销

数据，分析推广账户各指标维度，从消耗数据、效果数据等角度对推广效果进行整体评

估，并优化营销策略。 

任务要求： 

1.分别在前 2个周期结束后，分析营销报表，评估营销效果，辅助下一周期的数字

营销策略的优化与实施； 

2.在竞赛当日，完成企业 3个周期的数字化市场推广与控制工作，增加网站展现量、

点击量、点击率和搜索排名优化效果，提升品牌认知度，达到品牌传播的目的。 

任务操作： 

1.结合营销效果分析方法，完成搜索竞价营销、推荐引擎营销、搜索排名优化的效

果分析； 

2.明确营销效果评估指标，完成数字营销渠道、数字营销推广计划、推广单元等评

估； 

3.结合营销推广优化策略，完成广告营销推广优化。 

三、情境营销 

数字时代的到来，新技术、新媒介、新营销方式层出不穷，营销生态变得空前复杂，

4P、4C、4S、4V、4R作为市场营销的核心理念， 仍然适用于企业营销活动的方方面面。

本模块紧跟产业发展趋势和行业人才需求，将营销理念及产业发展的新动向、新技术、
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新技能及核心素养纳入竞赛内容，对接数据分析、营销策划等相关岗位（群）；并立足课

堂教学，通过大赛资源转化补充课堂教学内容，将课程教学和职业技能竞赛有机融合,

以赛促教、以赛促学，完善教学评价考核方式。考查选手的随机应变能力、市场调查与

分析、目标市场选择与定位、目标受众分析与定位、竞争策略分析、品牌传播、产品促

销、客户服务与管理、数据分析、成本核算与财务分析、团队合作和全局运营等方面的

能力。 

（一）任务目标 

各参赛队需围绕某一细分行业下的一家生产销售企业，在同一个动态市场环境条件

下，进行多年度多情境的市场营销活动，并在博弈过程中根据经营核算与成本控制不断

调整营销策略使企业的效益最大化。主要达成以下几方面任务目标： 

1.能根据多维市场分析方法确定市场分析维度，完成企业市场分析与定位、确定目

标受众群体需求，并制定相应的市场投放策略； 

2.能根据客户感知价值理论，分析不同类型人群的产品需求、期望价格、上市时间，

明确产品研发计划。并根据研发计划制定生产管理计划，根据订单数量进行生产运营管

理并完成产品交付； 

3.能根据企业营销渠道分析，制定不同产品的多渠道客户广告投放策略，并进行促

销活动整体策划； 

4.能分析企业财务经营数据，结合财务报表进行盈亏分析。 

（二）任务背景 

未来科技有限公司是一家新成立不久，总部设立在上海市的生产制造型企业，该公

司以设计、生产和营业收入智能手机产品为主营业务。公司资金充裕、银行信誉良好，

拥有四条生产线（两条半自动生产线、一条全自动生产线和一条柔性生产线）生产智能

手机产品，在南部市场有一定的销售基础，公司一直致力于倾听客户的需求，提供客户

所信赖和注重的创新技术与服务。随着市场决定资源分配的宏观环境日益稳定，公司逐

渐意识到营销能力已成为公司发展的瓶颈，如何建设营销队伍，如何精细地进行市场分

析，如何精确地选择目标市场，紧跟市场变化，如何有效制定最佳的营销策略组合，赢

得市场先机，取得市场份额，已经成为公司迫切需要解决的问题。股东希望团队通过不
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断分析市场变化，不断研发新型产品，在市场博弈中能够脱颖而出，为股东获取更多的

利润。 

市场部通过大数据技术对智能手机、数码相机、智能手表、路由器四类产品在五个

市场未来三年的部分市场环境、市场需求进行了初步调研与预测，具体数据如表 1、表

2所示。 

表 1市场环境图表 

市场环境 期初值 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

常驻人口（万）： 2000 2000 2000 2080 2018 

购买力指数(%)： 30 30 30 30 30 

通货膨胀率(%)： 1.3 1.3 1.3 1 1 

利息率(%)： 1.7 1.7 1.7 1.73 1.8 

人均 GDP(元)： 7000 7000 7000 6720 6787.2 

恩格尔系数(%)： 35 35 35 33.95 34.63 

市场需求波动率

(%)： 
0 5 5 24 16 

 

表 2 市场预测图表 

季度 产品 

直销 批发 零售 

平均价

格 

需求量

(件) 

平均价

格 

需求量

(件) 

市场期

望价格 

习惯型

(件) 

理智型

(件) 

冲动型

(件) 

经济型

(件) 

情感型

(件) 

不定型

(件) 

3 智能手机 10.52  9.35  11.69 6 6 6 7 6 10 

3 数码相机 10.94  9.73  12.16 5 6 6 8 5 10 

3 智能手表 11.76  10.46  13.07 2 3 2 3 2 4 

4 智能手机 10.58  9.41  11.76 7 7 7 9 7 11 

4 数码相机 10.81  9.61  12.01 6 6 5 8 6 9 

4 智能手表 12.09  10.74  13.43 2 2 2 2 2 4 

4 路由器 10.98  9.76  12.2 2 2 2 3 2 4 

（三）任务设计 

任务 1 市场调研与数据分析 

未来科技有限公司拥有 1911万资产，以销售智能手机产品为主营业务，资金充裕，

银行信用良好，但是产品单一，只在本地市场销售，竞争越来越激烈，预计未来几年销
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售收入将继续下降。企业运营团队计划调研商品的市场需求价格、需求量等基本数据，

通过调研数据对市场及商品的需求趋势进行分析，并根据分析结果制定市场投放策略。 

请各参赛团队根据智能手机、数码相机、智能手表、路由器四类产品在五个市场未

来三年的销售价格、销售数量的预测资料，组成企业营销的核心团队，负责一个生产制

造型企业的产品销售，并通过目标市场分析与选择、营销策略组合和财务报表分析，使

企业的效益最大化。 

任务要求： 

1.根据企业经营状态与市场调研数据，完成智能手机、数码相机、智能手表、路由

器四类产品在五个市场未来三年的需求预测； 

2.根据市场环境分析和市场预测情况，结合特定消费人群，制定企业营销组合策略。 

任务操作： 

1.根据市场分析，调研企业市场现状，分析产品需求量、价格预测等市场需求趋势，

决定是否购买调研报告； 

2.通过购买市场调研报告，了解直销客户、批发商、零售商（六类消费人群）的需

求信息，确定目标市场，制定市场投放策略，提高市场占有率； 

3.根据六类人群的相关数据，分析六类人群的成交指数、成交百分比、不同经营周

期的需求量占比等消费特点，确定六类人群的消费需求类型及购买偏好；  

4.根据市场预测、调研报告以及自身营销策略完成市场开拓，并进行企业 ISO认证，

提升企业产品竞争力。 

任务 2 客户满意度管理 

客户满意度的高低会直接影响企业的运营效果，企业运营团队需要根据消费者行为

分析结果，制定客户满意度提升策略，从时间、产品、价格三个方面提升客户满意度，

为企业积累良好的服务口碑，提高客户的忠诚度和复购率，进一步提升市场占有率。 

任务要求： 

1.针对六类消费人群客户数据进行多维度分析，从产品、价格、时间满意度维度制

定提升客户满意度的营销策略，提升客户的忠诚度和复购率。 

任务操作： 

1.根据客户产品功能需求分析，选择设计客户期望的产品功能，管理客户产品满意

度； 
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2.根据客户群体价格偏好分析，制定符合客户期望的产品价格，并进行相应的促销

活动，管理客户价格满意度； 

3.根据客户需求规划产品研发进度，在客户期望时间内完成产品开发与交货，管理

客户时间满意度。 

任务 3 产品设计与开发 

产品是企业运营的基石，产品的设计与开发是影响企业发展的重要因素。市场有智

能手机、数码相机、智能手表、路由器四种产品的需求，目前智能手机产品已投入生产，

其他产品只有研发完成后才能进行生产。数码相机、智能手表、路由器需要三个季度研

发，研发费用每季度 10W、20W、30W。请根据企业营销目标与组合营销策略，制定产品

设计与开发计划，并分析管理生产订单及原料采购，租赁购买厂房，优化生产线配置，

提升生产效率。 

任务要求： 

1.根据需求导向原则，分析市场需求，制定产品开发计划，满足产品销售需求； 

2.结合生产管理理论，根据研发计划，制定生产管理计划，满足库存、生产线、原

材料需求； 

3.结合生产管理理论，根据生产订单，进行生产运营管理，满足产品交付需求。 

任务操作： 

1.根据调研报告以及自身的营销策略，制定产品研发计划和产品生产计划，并根据

运营状况随时进行调整； 

2.不同的生产线生产产品需要的周期不同,选手需要购买合适的生产线，并将生产

线安装到购买或租赁的厂房中； 

3.原料采购都要有采购提前期，需要根据自身的产品生产计划、产品 BOM 表、原材

料库存和在途原材料来进行原材料的采购； 

4.在空闲的生产线上选择产品型号并进行产品生产。 

任务 4 销售管理 

市场提供直销、批发、零售三种营销渠道，请根据市场需求数据和企业营销策略，

根据直销、批发、零售三类客户所包含的六类消费人群（情感型、习惯型、理智型、冲
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动型、经济型、不定型）的特性，制定相应定价策略，并采用销售促销和广告投放两种

促销方法，说服或吸引消费者购买产品，达到扩大销售量的目的。 

任务要求： 

1.根据营销渠道，确定销售渠道策略，开发直销客户、批发客户、零售客户等； 

2.通过多种形式广告投放，扩大企业影响范围，提升潜在客户对产品的认知度，促

进销售额的提高； 

3.根据产品定价策略对产品进行定价； 

4.根据人群特征与价格偏好制定促销策略，选择促销范围和产品范围； 

5.根据订单的市场、价格、数量、账期等因素综合管理订单并配送。 

任务操作： 

1.直销：只有在进行了直销客户的开发以后，才有机会参与直销客户的投标。投标

流程为：投标报名、资格预审、购买标书、投标、中标公示。采用综合评分法确定中标

小组，缴纳投标保证金； 

2.批发：选手需根据自身的营销策略，在不同市场上制定不同产品的批发招商广告

的投放策略。在投放招商广告完成后，根据投入广告费用的多少和时间判定选单顺序； 

3.零售：为了扩大市场，提高销售额，选手需要选择更多合适的零售商进行销售。

选手在选择合适的零售商签约以后，需要将自己的产品配送给各个零售商进行销售； 

4.销售促销：选手采用满就送、多买折扣、买第几件折扣等促销活动，吸引不定型

消费人群，增大销售额； 

5.广告投放：选手选择百度竞价排名和央视的多个时段投放广告，吸引习惯型消费

人群，增大销售额。 

任务 5 经营核算与成本控制 

根据企业经营状态进行融资和相关费用的结算，通过财务报表及数据资料，对自身

企业的运营状况进行阶段性的评估分析，找出营销过程中的不足和缺陷，制定下一步营

销策略。 

任务要求： 

1.每个季度要及时进行应收、应付账款和相关费用的结算； 

2.根据企业经营状态和战略规划进行融资，维持良好的资金流； 

3.根据财务报表进行盈亏分析，并及时采取措施调整营销策略。 
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任务操作： 

1.按季度进行往来账款处理、成本计算； 

2.按季度进行阶段性数据评估，包括应收、应付账款和相关费用； 

3.按季度进行企业融资管理； 

4.按度进行财务报表盈亏分析。 


